Q PANINFO.LT Kaina - svarbiausias kriterijus automobiliy pirkejams

Lietuvoje naudoty automobiliy nuperkama kur kas daugiau nei nauju, o pirmose pasirinkimo
kriteriju eilutése dazniausiai dominuoja patikimumas, degaly sanaudos, rida, konkrecios
transporto priemonés buklé, pagaminimo metai, kaina ir kt. TacCiau i ka labiausiai kreipia
demesj nauju automobiliy pirkéjai?

»Nauju automobiliy pirkéjams ne visada aktualios degaly sanaudos, eksploatacinés iSlaidos
ar likutiné verté. Svarbiausias kriterijus - pradiné kaina arba, jeigu isigyjama lizingu,
meénesiné jmoka. Ji pirkéjo prioritety sarase dazniausiai yra auksciau nei kébulo tipas,
markes jvaizdis ar iSvaizda“, - teigia automobiliy su nuolaidomis skelbimy portalo
Motorsniper.lt vadovas Nerijus Alska.

IStikimybé vienam gamintojui

Kartais vienu svarbiausiu kriteriju tampa pats prekeés zenklas. Tiesa, tuo pasigirti gali tik
~Premium” markiy atstovai arba tokie jvairiy tipuy modelius galintys pasiulyti gamintojai kaip
»Volkswagen” ar ,Toyota“. Vieng karta , Audi A4“ jsigijes Zzmogus, norédamas pakeisti
automobilj, greic¢iausiai vél uzsuks i ta patj salona. Analogiskai dél ,Lexus”, ,Mercedes-
Benz“ ar ,Volvo“.

»Pagrindiniai mano kriterijai - iSvaizda, kaina ir komplektacija. [takos turi ir prekés Zenklas,
nes iki Siol turéjau ,Lexus”, o dabar tik jsigijau nauja to paties modelio versija. Gavau gera
nuolaidg, iS dalies tai taip pat lémé sprendima”, - sako priesS kelis ménesius savo transporto
parka atnaujines jau antro is eilés ,Lexus” savininkas Raimundas Sedlevicius.

Jis patinkantj automobilj rado jau stovintj salone. Tiko ir jo spalva (juoda), ir komplektacija,
o i$ salono iSvaziuoti jis galéjo po savaités, kai buvo sutvarkyti naujojo dokumentai.
Uzsisakius nauja automobilj, iS gamyklos jis buty atkeliaves per keliskart ilgesnj laika.
Pristatymo terminas, pasak R. Sedlevi¢iaus, jam néra kritiSkai svarbus, tac¢iau laukti
pernelyg ilgai jis nelinkes.

,Pirkti nauja automobilj neskubéjau, pirmiausia antrin€je rinkoje pardaviau senajj ir tik
tuomet pasirupinau jsigyti kita. Jei automobilio reikéty laukti pusmetj, bty per ilgai. TacCiau
»Lexus” modeliy ir spalvy asortimentas yra gana platus, tad gaminamo automobilio man
reikety laukti ilgiausiai ménesj. Matyt, tuo metu iSsinuomociau ka nors arba naudociausi
vezeéju paslaugomis”, - svarsto vyras.

»Premium” kaina ne visiems ikandama
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Pirma karta nauja automobilj perkantys zmoneés retai jaucia didele simpatija konkrec¢iam
prekés zenklui ir dazniau dairosi ne j ,Premium“ gamintojus. Argumentas paprastas - kaina.

»Jei zmogus anksc¢iau vazinéjo naudotais ,Audi”, ,Mercedes-Benz“ ar ,Volvo”, iSvydes nauju
Siy modeliu kaing gali nustebti. Ne veltui tie automobiliai vadinami ,Premium®”, ju kokybé
bei kaina yra auksto ir ne kiekvienam jkandamo lygio. Ju ir iSlaikymas - pradedant
eksploatacijos kastais, baigiant draudimu - kainuoja daugiau”, - sako Motorsniper.lt vadovas
N. Alska.

Jis priduria, kad tuomet daugelio pirkéju akys nukrypsta i naujus pigesnius automobilius
»,Hyundai“, ,Renault” ar ,Toyota“. Juos iShandziusiems tenka nustebti gergja prasme -
nemazai nauju automobiliy prilygsta prabangesniems, taciau pries 5 ar 8 metus
pagamintiems ,Premium“ modeliams.

»Tuomet jvertinami tokie privalumai kaip naujo automobilio garantija, patikimumas ir i$
anksto zinomos islaidos, lizingo atveju - fiksuota ménesio jmoka. Naudoto automobilio
eksploatacijos iSlaidos skirtingais ménesiais gali skirtis kelis kartus, jas prognozuoti yra
nejmanoma®“, - aiskina automobiliy rinkos specialistas.

Kartais ir ,Premium” automobiliams taikomos didelés (20-30 procentu) nuolaidos, tac¢iau
tokie atvejai - itin reti. N. AlSka pabreézia, kad tokio dydzio nuolaidomis dazniau pasizymi
,Volvo” - Sio gamintojo parduodamu modeliy sarase neretai atsiranda S ar V serijos
automobiliai, pigesni keliolika tukstanciy euru.

Komplektacija ar dizainas?

Automobilis labai retai buina spontaniskas pirkinys, taciau konkretaus modelio jsigijimas
kartais buina paremtas emocijomis. Uztenka Seimai ateiti j automobiliy salona - net ir
nusiteikus iSbandyti tik vieng modelj, démesj gali patraukti kitas.

»,Oho, koks grazus automobilis. Ir jo kaina mums tinka... Tai imam®”, - juokauja N. Alska,
cituodamas emocijomis pagristus pirkéjus. Pamacius grazu automobilj, prioritetu sarase
aukstai buves jo dydis ar komplektacija neretai nukrenta zemiau.

»Tai néra blogas dalykas, kurio reikéty vengti. Jei automobilis, vos ji pamacius sukelia
teigiamas emocijas, jis grei¢iausiai dziugins ir po metu. Tai daug geriau nei jsigyti modelj,
nugalejusi ,Excel” techniniy duomenuy lenteliy konkurse, kuris atsibos po savaités”, - lygina
automobiliy iSpardavimuy svetainés vadovas.

Siuos kriterijus - komplektacija, dydj, techninius duomenis ir dizaing - N. Alka vadina
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antrais svarbiausiais po kainos. Vieniems pirkejams gali buti labai aktualus automobilio
techniniai duomenys, kuo didesné galia, kiti nenori daryti kompromisy su salono erdve ar
bagazinés talpa. Tretiems gi uztenka, kad automobilis kuo geriau atrodyty ir butu iSskirtinis
pilkame miesto sraute. Taciau N. AlSka pabreézia, kad kaina daugumai pirkéju yra
svarbiausia - butent dél jos tenka ieskoti kompromisy tarp automobilio dydzio,
komplektacijos ypatybiu ar variklio tipo.

Daugiau: Lizingas



https://finorabank.eu/lt/lizingas/

